
فرآیند راه اندازی کسب وکار

تعیین تکلیف تمامی 
کارهای قبل

چند روز استراحت و 
آمادگی ذهنی و جسمی

، استفاده از ماتریس علاقه
استعداد، مهارت در انتخاب

کسب وکار

سنجش نیازهای بازار در 
حوزه های ماتریس علاقه

استفاده از ماتریس میزان

درآمد و رضایت شغلی ده 

لیسال بعد برای انتخاب اص

سب انجام مطالعات کسب وکار، بررسی رقبای کسب وکار، تدوین بوم ک
ه کار، برنامه ریزی برای هدفگذاری کسب وکار، نهایی سازی نقشه را

عملیاتی

استفاده از سرمایه شخصی

و یا جذب سرمایه

جذب تیم مناسب بعنوان
شریک یا پرسنل

طراحی مدل های محصول 
بر طبق بررسی مشتری و

بازار
تست و ارزیابیتولید اولیه محصول



تشخیص فرصت 
های کسب و کار

برنامه ریزی 
کسب و کار

تیم سازی 
جذب 
سرمایه

بازاریابی و 
فروش

مدیریت
رشد و 
توسعه

خط رشد یک کسب وکار چیست؟

آیا همه این مسیر رو شما انجام می دهید؟



الزامات رشد فردی کارآفرین

شبکه سازی و توسعه ارتباطات شخصی

حضور در نمایشگاه ها، رویدادها، همایش ها بر طبق برنامه در راستای 
توانمندسازی

آموزش و مشاوره دایمی


